
Partie 1 Organiser ses achats au quotidien

Déterminer si ses achats sont soumis au Code de la 
commande publique

0018 11

0019 18

0020 
0021 

Programmer ses achats
0022 23

0023 
5131 
0025 
0026 

Améliorer financièrement et quantitativement ses achats
0027 
0028 
0030 

Améliorer l’organisation de son processus achat
0032 
0034 
0035 
0036 
0038 28

0039 
0040 
0041 
0042 
0043 
0044 
0046 

11285 
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Partie 2 Préparer son marché

Définir son besoin
0048 39

0049 43

0050 
0051 
0052 
0053 47

0054 51

0055 57

0056 61

0057 66

Répondre à ses incertitudes dans la définition du besoin
0058 71

0059 76

0060 
0061 
0062 
0063 80

Connaître les procédures
0064 85

0065 91

0066 101

0067 106

0068 
0069 114

0070 
0071 
0072 
0074 

Élaborer son DCE : les pièces contractuelles de marché
0075 119

0076 124

0077 128

0078 133

11315 
0079 139
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0080 145

7668 
0081 
0082 150

0083 
0084 
0085 
0086 
4386 

Élaborer son DCE : les pièces de procédure
0087 
0088 
0089 154

0090 160

0091 166

0092 
0093 
0095 
0096 
0097 
0098 

Partie 3 Passer son marché

Lancer la publicité
5134 
0101 
0102 
5130 
4967 

Réceptionner les plis et sélectionner les candidats
0105 
0106 
0107 
0110 
0112 
0113 
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0114 
0115 
0116 
0117 
0118 
0119 
0120 

Analyser les offres
0122 177

0123 183

11108 
0124 188

11200 
0125 194

0126 198

0127 
0129 
0130 
0131 203

0132 208

0133 214

Négocier avec les candidats
0134 219

0135 
0136 
0137 
0138 225

0139 

Conclure son marché
0141 228

0142 234

0143 241

0144 245

0145 250

0146 
0147 255

0148 
0149 260
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0151 264

5132 
0153 

Accomplir les formalités suite à la signature du marché
0154 
0155 270

0156 
0157 

10814 
0159 

Partie 4 Exécuter son marché

Suivre l’exécution technique de son marché
0161 
0162 
3018 
0163 279

9305 
0165 
0166 
0167 284

0168 
0169 

Sécuriser la fin de l’exécution de son marché
0170 
0171 
0172 
0173 
0174 288

0175 
0176 292

0177 297

0178 
0179 
0180 
0181 
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0182 

Suivre l’exécution financière de son marché
0183 301

0184 307

0185 311

0186 
0187 317

0188 323

0189 327

0190 332

0191 
0193 337

0194 
0195 

Accepter un sous-traitant
0196 342

0197 
0198 
0200 
0201 

Modifier ou adapter son marché
0202 
0203 346

0204 
0205 351

0207 
0208 
0209 

Interrompre ou mettre fin à son marché
0210 
0212 
0213 
0214 
0215 
0216 
0219 
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Partie 5 Adapter ses marchés à la nature de ses achats

Les marchés publics d’assurance
2118 
2865 
2864 
2117 

Les marchés de prestations de communication
4391 
4466 
2689 

Les marchés informatiques
1983 
1984 
6164 

Les marchés de fluides et d’énergie
6203 

Les marchés de prestations d’intérim
6189 

Partie 6 Contentieux des marchés publics

Contentieux
2863 
3782 
4724 

Liste détaillée des outils 359

Index alphabétique 365
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